Vidi

Centrum Rozwoju Kadr
szkolimy od 2&01 roku

TECHNIKI SPRZEDAZY
W PIGULCE

Aktywne warsztaty szkoleniowe



https://superszkolenia.pl/szkolenie/7,skuteczna-sprzedaz-przez-telefon.html

Vidi

Centrum Roawoju Kadr Warsztat szkoleniowy TECHNIKI SPRZEDAZY w piguice
szkolimy od 20071 roku

pokazuje skuteczne metody i techniki, jakie dziatajg na
dzisiejszym rynku.

Sprzedaz daje nieorganiczne mozliwosci i mozna sie jej
nauczy¢.

Szkolenie TECHNIKI SPRZEDAZY w pigutce skierowane
jest do oséb, ktére chca podniesé swoje kompetencije
sprzedazowe i zwiekszyc¢ efektywnosc swoich dziatan
handlowych. To praktyczny warsztat, po ktérym wzrosnie
sprzedaz!

Kluczowa korzysciag dla uczestnikow bedzie przede
wszystkim poznanie sprawdzonych technik sprzedazy oraz
technik wzbudzania zainteresowania u klientow.

CEL SZKOLENIA:

Celem warsztatow jest przygotowanie uczestnikow
do prowadzenia efektywnych dziatan
sprzedazowych oraz wyposazenie w umiejetnos¢
postugiwania sie wachlarzem najskuteczniejszych
taktyk komunikacyjnych pozwalajgcych skutecznie
docierac do docelowej grupy klientow.

Dzieki szkoleniu uczestnicy zdobeda umiejetnosci
przeprowadzania efektywnych rozméw handlowych
z budowaniem relacji i prezentowaniem wartosci dla
klienta.

CO POZNASZ i CZEGO SIE NAUCZYSZ:

e nauczysz sie unikalnych i nowoczesnych metod
sprzedazy

e poznasz skuteczne techniki zamykania sprzedazy

o zwiekszysz swojg perswazje, a Twoja skutecznosc
znacznie wzrosnie

» dowiesz sie jak sobie radzi¢ z obiekcjami klienta

e poznasz skuteczne metody prezentacji swojej oferty

e poznasz techniki wzbudzania zainteresowania u
klientow
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Vidi

Centrum Rozwoju Kadr
szkalimy od 2007 roku

OPINIE UCZESTNIKOW SZKOLEN

Pawet z Warszawy: ,Uwazam, ze szkolenie to pomoze mi by¢
jeszcze lepszym handlowcem. Wiem, ze jestem najdrozszy, cieszy
mnie to! - dobrze wydane pienigdze :)"

tukasz z Warszawy: ,Charyzma prowadzacego nadawata
szkoleniu wlasciwe tempo, ciekawe przyktady zastosowan,
odgrywane sceny bardzo ciekawe.”

Pawet z Warszawy: ,Bardzo praktyczne, rzeczowe i co
najwazniejsze nie nudne!!!”

Adrian z Warszawy: ,Profesjonalne, uzyteczne, nieszablonowe.
Daje realne mozliwosci zwiekszenia sprzedazy. Ciekawe,
stopniowe przekazywanie wiedzy.”

Sebastian z Warszawy: ,Bardzo motywujgce szkolenie.
Obrazujgce techniki sprzedazy dotad mi nie znane. Przywraca
wiare w swoje mozliwosci. Przetamuje bariery o spojrzeniu na
siebie z innej strony.”

Maria z Krakowa: ,Szkolenie przebywato w mitej atmosferze.
Zawierato liczne tresci merytoryczne przekazane w interesujacy
sposoéb. Treningi zostaty przeprowadzone bardzo doktadnie i
zapewne przyniosg szkolonym wymierne efekty.”

LICZBY VIDI CENTRUM ROZWOJU KADR

18 19 795 39 980

GODZIN

DOSWIADCZENIA w ZADOWOLONYCH SZKOLENIOWYCH i
ORGANIZAC]I KLIENTOW PRACY Z NASZYMI
SZKOLEN KLIENTAMI
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DLA KOGO JEST TO SZKOLENIE:

Sprzedaz to umiejetnosc, ktérej mozna sie nauczyc. Jeste$
sprzedawcg / handlowcem/ managerem odpowiedzialnym za wynik
sprzedazy i masz do zrealizowania okres$lenie cele sprzedazowe.

To szkolenie jest dla Ciebie jesli:

chcesz pozna¢ sprawdzone techniki sprzedazy, ktére zwieksza
Twoja sprzedaz

chcesz wiedzieé, na jakie elementy Twojej oferty zwréci¢ uwage
by klient kupit

zalezy Ci na tym, by po Twojej prezentacji doszto do zamkniecie
rozmowy konkretnymi ustaleniami

chcesz wiedzie¢ jak dobiera¢ argumenty i obala¢ obiekcje
podczas rozmoéw

Szkolenie skierowane do: przedstawicieli handlowych
(B2B, B2C), konsultantéw i doradcéw oraz specjalistow ds.
sprzedazy, pracownikow BOK, telemarketeréw.

Program warsztatow szkoleniowych:

PRZYGOTOWANIE DO WIZYTY/ROZMOWY.
Informacja najcenniejszym towarem.

W czym jestem lepszy od konkurenc;ji?

Analiza PCK (Potrzeby/Cechy/Korzysci).
Analiza APK (Analiza Przewagi Konkurencyjnej.)

ETAPY | PRZEBIEG ROZMOWY HANDLOWEJ.

Pierwszy kontakt / telefon od klienta

Jak sie wyr6zni¢ na tle konkurenc;ji?

Przebieg rozmowy z klientem, techniki angazowania rozmowcy.

TECHNIKI RADZENIA SOBIE Z ODPOWIEDZIAMI:
- nie jestem zainteresowany,

- prosze wystac oferte,

- mam swojego dostawce.

Vidi

Centrum Rozwo;u Kadr
szkolimy od 2001 roku
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Program warsztatéw szkoleniowych cd.

TECHNIKI SPRZEDAZY | FINALIZOWANIA TRANSAKCJI.
Sprzedaz poprzez korzysci.

Manipulowanie ceng — cena to nie najwazniejszy element.
Sprzedaz poprzez jakos¢ i marke.

Argumentacja na podstawie Analizy Przewagi Konkurencyjnej.

TECHNIKI ZAMYKANIA.

Kiedy najlepiegj finalizowa¢ rozmowe handlowa.

Jak to robi¢ — techniki.

Uzyskiwanie zobowigzan ze strony klienta.

Narzedzia komunikacyjne pozwalajgce na pozostawienie po sobie
dobrego wrazenia, pozyskanie rekomendacji i utatwienie kolejnych
spotkan handlowych.

Przed szkoleniem kazdy z uczestnikbw ma mozliwos¢é
wypetnienia ankiety lub @ mozna zgtasza¢ zagadnienia, ktore

chca Parnistwo poruszyé¢ z danego zakresu.

Vidi

Centrum ROZWOJU Kadr
szkolimy od 2001 roku
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Vidi

Centrum Rozwoju Kadr
szkolimy od 2001 roku

Jak wygladaja szkolenia VIDI?

Najwiekszg wage przywigzujemy do skutecznosci prowadzonych dziatan, dlatego
szkolenia oparte sg o ¢wiczenia i aktywny udziat uczestnikéw.

Warsztaty szkoleniowe VIDI to praktyczne szkolenia z okreSlonego tematu,
szkolenia ktére daja rozwiazania i narzedzia do pracy. PROWADZONE PRZEZ
PRAKTYKOW BIZNESU.

W czasie szkolen uczestnicy majg mozliwos¢ wypracowania nowych metod i narzedzi
pracy. Aktywny udziat w ¢wiczeniach pozwala na zbudowanie nowego warsztatu

pracy.

SZKOLENIA PROWADZONE VIDI CENTRUM ROZWOJU KADR SA SZKOLENIAMI
NARZEDZIOWYMI. Oznacza to, ze uczestnicy dostajg do reki gotowe narzedzia
pracy, ktére moga wykorzystaé¢ juz nastepnego dnia. Warsztat szkoleniowy to 20 %
czasu szkolenia - teoria (inspiracja) poparta przyktadami z zycia 80 % czasu szkolenia
- éwiczenia indywidualne i zespotowe, case studies - dynamiczne, wypetnione
przyktadami, symulacjami i praktyka.
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odgrywanie rol . CW|c_zen|a aktywizujgcy wyktad
indywidualne
. &3
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\
éwiczenia zespotowe feedback gry sytuacyjne autoprezentacja burza mézgéw

Szkolenie to praktyczny warsztat szkoleniowy. Zgodnie z metodologig VIDI
warsztaty zostang skonstruowane wedtug nastepujacych proporciji:

20 % czasu szkolenia - teoria (inspiracja) poparta przyktadami z zycia

80 % czasu szkolenia - éwiczenia indywidualne i zespotowe, gry sytuacyjne,
autoprezentacja i odgrywanie rol.

VIDI CENTRUM ROZWOJU KADR -
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Wybrani klienci VIDI Centrum Rozwoju Kadr
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Vidi

Centrum RDZWOJU Kadr
szkolimy od 2001 roku

ASPEKTY ORGANIZACYJNE:

Czas trwania:
8 h szkoleniowych - 1 dzien szkoleniowy
dzieh: od 9.00 do 16.30

Terminy:
e 18 grudnia Krakéw

Koszt szkolenia: 990 zt netto/os. + 23% VAT
Twoje mozliwosci rabatu:

I, lII'i IV osoba z firmy na ten sam termin: 790 zt netto/os. + 23% VAT
V osoba - gratis

Zapisz sie na nasz newsletter - otrzymasz rabat na szkolenia:
100 zt na szkolenie jednodniowe - tutaj: vidi.superszkolenia.pl - po
zapisaniu sie Twoja cena to: 890 zt nettolos. + 23% VAT

Cena zawiera:
» konsultacje z ekspertem VIDI po szkoleniu (e-mail oraz telefonicznie)
— bezterminowo,
» materialy szkoleniowe, karty pracy,
« e-booka poszkoleniowego,
» certyfikat ukoiczenia szkolenia,
« 2x przerwa kawowa, 1x obiad,
e pomoc i doradztwo po szkoleniu.
Zamowienia dodatkowe: nocleg, parking.

VIDI CENTRUM ROZWOJU KADR -
32 470 11 75 SZKOLENIA@SUPERSZKOLENIA.PL
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http://vidi.superszkolenia.pl/

Wypetnij i wyslij na adres szkolenia@superszkolenia.pl \”l[l

Centrum ROZWOJU Kadr

0

szkolimy od 2001 roku

KARTA _
Y4 (0] (=] 1 [
ZGLEOSZENIA TN et
na szkolenie MIEJSCOWOSE ....covvve e

NAZWA FIRMY .ot

DANE DO FAKTURY: ADRES FIRMY .....oooiiiiiiiiiii e

Niniejszym zgtaszam uczestnictwo nastepujgcych os6b w szkoleniu (prosze podac Imie i Nazwisko oraz

stanowisko):

UCZESTNICY: L oo S I
2 e telii e
L PR TP PP telii e

Oswiadczam, iz naleznos¢ za szkolenie w wysokosci :

o . “CENA JEDN. BRUTTO SUMA BRUTTO
ILOSC UCZESTNIKOW CENA JEDN. NETTO/OS (Cena netto+23% VAT) (Liczba uczestnikéw x cena jedn. brutto)

zaptace na konto VIDI Centrum Rozwoju Kadr PKO BP, konto nr 50 1020 5558 1111 1091 0540 0046 na podstawie otrzymanej

faktury pro forma.
Oswiadczamy, iz jesteSmy ptatnikiem VAT*; nasz numer NIP .................cccooiiiieieiiiiiiien e,
Upowazniamy VIDI Centrum Rozwoju Kadr do wystawienia faktury VAT bez naszego podpisu.

* Przestanie karty zgtoszenia lub wypetnienie formularza online czy tez zgtoszenie e-mail jest r6wnoznaczne z dokonaniem
zakupu szkolenia i akceptacja regulaminu >>> REGULAMIN ( dostepny: https://superszkolenia.pl/72,regulamin) i jest umowa
miedzy zgtaszajacym a VIDI Centrum Rozwoju Kadr.

» Zgoda na otrzymywanie faktur w formie elektronicznej, Prosimy o wpisanie adresu e-mail na jaki ma by¢ wystana
FAKIUFA €M e ettt ettt

* Zwolnienie z VAT na podstawie oswiadczenia. W przypadku finansowania szkolenia co najmniej w 70% ze Srodkéw publicznych
mozliwe jest zwolnienie z VAT na podstawie oswiadczenia. Prosze o dotgczenie oswiadczenia do karty zgtoszenia.

« Informacje dodatkowe:

dodatkowe zamdwienie (ptatne) [:] Nocleg D Kolacja [:]Parking Specjalna Dieta .......ccceeveviiiiiiieiiiecciecee

Imie i nazwisko (podpis osoby upowaznionej) pieczatka firmy

VIDI CENTRUM ROZWOJU KADR -
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https://superszkolenia.pl/72,regulamin
https://web.facebook.com/szkoleniaVIDI/

